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Des communications militaires protégéees
grace a un partenariat entreprise-université

Sécurité. Ultra vient de vendre un 2000¢ systéme & l'armée américaine, qui a été mis au point en collaboration avec U'ETS.

par Renée Claude Simard > dossiers@transcontinental.ca

Paour les entreprises,
la recherche,

c'est le nerf de la
guerre. Mais pour
plusieurs PME,

le manque

de ressources les
empéche souvent
d'en faire. Dans ce
dossier, nous vous
presentons trois
PME qui ont chaisi
de s'allier & des
chercheurs univer-
sitaires pour mettre
en marche des
produits innovants,
qui font leur
renommee.

Ultra Electronics TCS a récem-
ment liveé un 2000¢ systéme de
communication tactique aux
Forces Armées americaines.
Utilisés par les troupes en
Afghanistan et en Irag, cette
technologie permet d'envoyer
et de recevoir des données
sensibles, notamment sous
forme de vidéo et de voix, entre
les postes de commandement
et les unités sur le terrain.

Pour s'assurer d'une avancée
technologique, Ultra s'est tour-
néevers 'Ecole de technologie
supérieure (ETS) associée au
réseau de I'Université du Qué-
bec. Le partenariat, qui a pris
naissance il y a 12 ans, lui a
permis de bénéhcier de l'ex-
pertise en communications
sans fil des chercheurs de
I'ETS, notamment pour ce qui
est des modems, Clest ainsi
qu'est née la premiére radio
définie de fagon logicielle.

« Nous misons sur la R-D et
sur l'innovation pour faire
face & la consolidation de
'industrie de la défense et a
la concurrence. C'est la clé de
notre succes », souligne [wan
Jemczyk, président de la PME
de plus de 200 employés.

Le systeme d'Ultra génére
déja des ventes de plus de
100 millions de dollars. Lentre-
prise, qui est située a Montréal,
a vendu ses radios tactiques &

« Mous misons sur la R-D et sur Uinnovation pour faire face & la consolidation de Uindustrie de la défense et a la concurrence. Cest la clé
de notre succés », souligne Iwan Jemczyk, d'Ultra. [Phate : Gilles Delisle]

plus de 30 organismes gouver-
nementaux et intégrateurs de
systémes, o qui représente
44 % de lademande mondiale,
Ultra exporte 99 % de ses pro-
duits, notamment aux Etats-
Unis et an Royaume-Uni.

Un partenariat reconnu
Le Conseil de recherche en

sciences naturelles et en génie
(CRSNG) a d'ailleurs honoré
I'ETS pour sa collaboration
avec Ultraen lui décernant un
prix Synergie en novembre
2008. Les prix Synergic pour
l'innovation visent 4 reconnai-
tre les partenariats en R-D en-
tre les universités et I'industrie.
Le fructueux duo a recu une

subvention de recherche de
200 000 $. Francois Gagnon,
professeur au Département
de génie électrique de I'ETS
et titulaire de la Chaire Ultra
Electronics TCS en télécom-
munications sans fil, est le
chercheur honoré dans le ca-
dre de ce prestigieux prix.

« Nous continuons a investir

massivement en R-D. Notre
prochain défi est d'offrir de
nouvelles solutions innowva-
trices & nos clients qui sont 4
la fois trés sécuritaires, perfor-
mantes et & haute capacité
pour des réseaux de commu-
nication de plus en plus com-
plexes », souligne M. Jemczyk,
ingénieur de formation. s





